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Kleinkanzleien
kOonnen von
Briten lernen

JAN KEUCHEL

HANDELSBLATT, 4.5.2005
DUSSELDORE. Kleinkanzleien in
Deutschland sollten {iber den Teich
schauen - nach Grofbritannien.
Dort haben sich die kleineren Sozie-
tdten gerade in punkto Internationa-
litit und grenziberschreitender Be-
ratung deutlich besser positioniert
als ihre deutschen Pendants, berich-
tet Rechtsanwalt Jérg G. Schuma-
cher. Der Berliner Jurist hat den briti-
schen Beratungsmarkt untersucht.
Seine Erkenntnis: ,Die dortigen
Kleinsozietiten nutzen in viel grofe-
rem Umfang internationale Nerz-
werke. Hier besteht in Deutschland
noch Nachholbedarf.”

Schumachers Analyse zielt auf
ein wichtiges Segment im deutschen
Beratungsgeschift, Wie in Grofbri-
tannien und den USA dominieren
auch hier zu Lande die Einzelkimp-
fer und Kleinkanzleien zahlenmiRig
den Markt. Uber 35Prozent der
mehr als 130 000 deutschen Anwilte
arbeiten noch immer alleine.

Damit diese neben den grofen
Law Firms, die mittlerweile in allen
Teilen der Welt eigene Biiros unter-
halten, weiter bestehen kénnen, for-
dert Schumacher mehr Kreativitit.
Nach seiner Studie haben die Klein-
sozietiten in GroRbritannien schon
frith damit begonnen, kostenginstig
Auslandsdependancen zu griinden
oder beruflichen Netzwerken beizu-
treten. Heute seien sie deshalb in der
Lage, auch grenziiberschreitende Be-
ratung anbieten zu kdnnen - ohne
teure eigene Biiros im Ausland.

Genau hier missten auch die
Deutschen den Hebel ansetzen. ,Die
ambitionierten Kleinkanzleien soll-
ten sich Verbilinden aus wirtschatt-
lich selbststdndigen Biiros im Aus-
iand anschlieffen oder solche Netz-
werke griilnden®, rit Schumacher. So
kénnten auch die kleineren Sozietd-
ten Mandanten halten, wenn es um
grenziiberschreitende Sachverhaite
zeht - und damit den an Finanzkrart
weit  Uberlegenen  Grofkanzleien
rotzen.



